
Une gestion commerciale en toute confiance
Processus commercial complet : Achat, vente, stock, trésorerie... 

Gestion Commerciale

•	Logiciel en réseau avec connexion 
simultanée d’un nombre de postes 
considérables.

•	Multi-dossiers, multi-exercices, multi-
dépôts et multi-utilisateurs.

•	Traitement d’immenses volumes 
d’informations.

•	Gestion des comptes multiutilisateurs 
avec gestion des droits d’accès.

•	Paramétrage avancé du logiciel.

•	Une très grande simplicité 
d’utilisation, même pour des 
débutants.

•	Personnalisation des documents 
commerciaux clients et fournisseurs.

Points forts

Gratuit

Compatible

Windows 7
Windows Vista
Windows XP

Compatible

Windows
Server 2003
Server 2008

•	Un mois d’assistance au démarrage.

•	Une journée de formation pratique.

•	Installation par nos soins.

Les noms de produits ou de sociétés, toute image, logo ou représentation visuelle 
mentionnés dans ce document ne sont utilisés que dans un but d’identification et 
peuvent constituer des marques déposées par leurs propriétaires respectifs.

Microsoft est une marque déposée et WindowsTM et son logo 
sont des marques déposées de Microsoft Corporation.

MegaManager est un logiciel de 
gestion commerciale qui s’adapte 
parfaitement à l’organisation des 
PME/PMI.

Il prend en charge toute la struc-
ture commerciale de l’entreprise à 
savoir l ’ensemble du processus de 
vente et d’approvisionnement et 
la gestion des stocks. 

Puissant et paramétrable, 
MegaManger vous offre une 
grande richesse fonctionnelle. Il 
répond parfaitement aux particu-
larités des métiers du commerce et 
de la distribution : entreprises de 
négoce, fournisseurs de la grande 
distribution, centrales d’achats, 
plates-formes logistiques et plus 
globalement toute entreprise 
gérant des flux commerciaux de 
vente ou d’achats.

C’est un outil précieux qui as-
sure un accès rapide et efficace 
à toutes les informations de l’en-
treprise avec la précision requise 
pour une prise de décision im-
médiate.



Les fonctionnalités principales
GENERALITES 
•	Processus commercial complet : devis, 

commande, bon de livraison, facture, avoir…
•	Gestion des achats, des ventes, des stocks 

et de la trésorerie,
•	Envoi des devis et commandes directement 

par email
•	Gestion des commissions par commerciale, 

par devis et par facture
•	Multi-sociétés, multi-sites,  multiutilisateurs  et 

multi-dépôts
•	Une très grande simplicité d’utilisation

ARTICLES
•	Fiche article avec photo
•	Classement des produits par groupe, familles 

et sous familles
•	Gestion des codes à barres 
•	Gestion des N° de lots et des N° de série
•	Calcul du stock réel et comptable
•	Méthodes de calculs des bases tarifaires HT 

et TTC
•	Gestion des remises par article

STOCK
•	Consultation des stocks (général, détail, par 

dépôt, historique et mouvements)
•	Gestion des bons d’entrées/sorties de 

marchandises
•	Gestion des inventaires (Saisie, Consultation, 

éditions etc.)
•	Gestion multi-dépôts
•	Mouvements d’entrée et de sortie, gestion 

multi-dépôts et transfert de dépôt à dépôt
•	Stock d’alerte minimum ou maximum avec 

état des articles en rupture
•	Evaluation du stock : Stock annuel, ou a une 

date bien déterminée

ACHAT ET VENTE
•	Demande de prix et commande fournisseur, 

réception de marchandises
•	Devis, offre de prix, facture Proforma, Bon de 

livraison, Facture et avoir
•	Consultation rapide des derniers prix 

d’achats
•	Facturation directe ou facturation sur bon 

de livraison. 
•	Gestion des remises par article ou par client
•	Gestion des représentants et du 

commissionnement
•	Prise en charge de l’exonération de la TVA 

lors de la facturation
•	Saisie des règlements clients et fournisseurs

TRESORERIE
•	Gestion de la trésorerie (caisse, portefeuille, 

banque, …)
•	Etat des règlements fournisseurs avec 

échéancier
•	Règlement partiel ou total des factures
•	Bordereau des règlements (espèces, chèque, 

etc.). 
•	Echéancier des règlements 
•	Journal de trésorerie pour une période 

donnée, par site, par caissier et par caisse

TRAITEMENTS
•	Transferts groupés des pièces commerciales 

: devis, commandes et bons de livraisons.
•	Regroupements de pièces commerciales
•	Critères de recherche et de sélection, 

intégrés à tous niveaux
•	Gestion des commissions sur factures et / ou 

sur encaissements
•	Journalisation de tous les documents 

commerciaux

EDITION
•	Edition de tous les documents commerciaux 

(devis, commande, BL, facture, avoir, …)
•	Edition selon plusieurs modèles (avec remise, 

sans remise, en quantité seulement, avec PU 
HT, avec PU TTC, …)

•	Edition des journaux d’achats, de ventes et 
de trésorerie.

•	Editions d’inventaires à une date antérieure
•	Impression des codes barres en EAN8, 

EAN13 et EAN128

STATISTIQUES
•	Statistiques sur les achats et les vente
•	Historique des entrées / sorties par articles
•	Statistiques sur les mouvement de stocks
•	Chiffre d’affaire par client et par produit.

•	Statistiques des articles : achetés et vendus, 
mouvement d’un produit, mouvements clients

•	Visualisation et édition des statistiques avec 
exportation vers Excel

IMPORTATION-EXPORTATION
•	Exportation vers Word, Excel, XML ou PDF.
•	Importation et exportation des dossiers
•	Importation depuis un autre logiciel 

MEGADEV.
•	Reprise des données depuis les anciennes 

versions.

SECURITE
•	Gestion des comptes multiutilisateurs avec 

droits d’accès
•	Journalisation de la majorité des actions 

effectuées par un utilisateur
•	Sauvegarde et restauration de données
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L’utilisation du logiciel nécessite une activation en ligne ou la saisie du 
numéro d’authentification de votre licence d’utilisation.

Copyright © MEGADEV 2013. Tous droits réservés.

Aucune partie de ce document ne peut être reproduite sans une autorisation expresse de 
MegaDev. Les marques de MegaDev sont l’exclusive propriété de MegaDev et ne peuvent 
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CONFIGURATION MINIMALE REQUISE :
•	Nécessite (Service Pack à jour) : Windows™ 7, Vista, XP 
•	Processeur 700 Mhz (supérieur à 1 GHz conseillé).
•	1 Go de Ram (2 Go conseillé)
•	130 Mo d’espace disque disponible pour l’installation 
•	Lecteur de CD-Rom ou de DVD-Rom 
•	 Imprimante : laser, jet d’encre ou matricielle supportée 

par Windows.
•	 Imprimante mono ou multifonctions ticket, facture, chèque
•	Carte graphique avec résolution minimum de 1024x768 

FONCTIONS RESEAU :
•	Serveur dédié avec architecture récente 
•	Windows®2003 ou 2008 Server (Service Pack à jour)
•	Sous-ensemble disque rapide (SATA, SCSI) 
•	2 Go de RAM (4 Go recommandé, ou supérieur).
•	Base de données : Microsoft SQL Server ou Microsoft 

Access.
AUTRES FONCTIONNALITS : 
•	Envoi de fax : Microsoft Fax Service® 
•	Fonction PDF : Adobe Acrobat Reader 5 (ou supérieur) 
•	Mailings Clients : Microsoft Word® 2003 (ou ultérieure) 
•	Autres Exports : Microsoft Excel®, et Word®  2003 (ou 

ultérieure)
POUR LE POINT DE VENTE
•	Douchette code-barres.
•	 Imprimante ticket de caisse.
•	Afficheur client.
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